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Tajniki doswiadczonego handlowca - zwiekszanie
sprzedazy

Program:

Do uzgodnienia z Klientem

Korzysci biznesowe:

o Zwiekszenie efektywnosci sprzedazy: Uczestnicy szkolenia nauczg sie skutecznych
technik sprzedazy oraz umiejetnosci zarzgdzania sprzedazag przez cele. Dzieki
wyznaczaniu ambitnych celdw isystematycznemu monitorowaniu postepow,
handlowcy beda w stanie lepiej organizowaé¢ swojg prace, co przyczyni sie
do zwiekszenia efektywnosci proceséw sprzedazowych. Ponadto, wprowadzenie
skutecznych nawykéw oraz umiejetnos$¢ radzenia sobie z niepowodzeniami pozwoli
handlowcom na lepsze wykorzystanie swojej wiedzy i umiejetnosci, co w dtuzszej
perspektywie wptynie na wzrost wynikdw sprzedazowych.

e Lepsze zrozumienie klienta irynku: Szkolenie pomoze uczestnikom w trafnym
definiowaniu persony klienta oraz w zrozumieniu réznic w obstudze klienta w réznych
podejsciach (nowoczesnym itradycyjnym). Dzieki tym umiejetnosciom handlowcy
beda w stanie lepiej dostosowac swoje strategie sprzedazy do potrzeb i oczekiwan
klientow. To z kolei pozwoli na efektywniejsze pozyskiwanie intratnych klientdw oraz
poszerzanie grup docelowych, co moze prowadzié¢ do zwiekszenia bazy klientow
i wzrostu przychodoéw.

e Rozwd@jumiejetnosciinterpersonalnych i negocjacyjnych: Szkolenie skoncentruje
sie rdwniez na rozwijaniu umiejetnosci negocjacyjnych oraz etycznego wywierania
wptywu. Dzieki technikom sprzedazy prowokatywnej, narracyjnej oraz umiejetnosci
przeprowadzania profesjonalnych spotkan handlowych, uczestnicy bedg mogli lepie;j
angazowac klientow ibudowac dtugotrwate relacje. Umiejetnos¢ radzenia sobie
z psychomanipulacjami oraz skuteczna windykacja naleznosci to dodatkowe atuty,
ktére moga przyczyni¢ sie do stabilnosci finansowej firmy i zwiekszenia poziomu

zaufania klientow.
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Szkolenie to nie tylko zwiekszy umiejetnosci handlowcow, ale takze wptynie
na catoksztatt proceséw sprzedazowych w firmie, co w dtuzszej perspektywie przyniesie

wymierne korzysci finansowe.

Czas trwania:

Do uzgodnienia z Klientem
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