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Sztuka perswazji i umiejetnego wywierania wptywu

Program:

Do uzgodnienia z Klientem

Korzysci biznesowe:

o Zwiekszenie efektywnosci komunikacji i negocjacji: Uczestnicy szkolenia nauczag
sie skutecznych technik perswazji oraz komunikacji niewerbalnej, co pozwoliim lepiej
przekonywac innych i skuteczniej negocjowac. Umiejetnos¢ dostosowywania jezyka
do odbiorcy oraz stosowania racjonalnej argumentacji zwieksza szanse
na osiggniecie pozadanych rezultatéw w rozmowach biznesowych, co przektada sie
na lepsze wyniki finansowe i zadowolenie klientow.

e Wzmocnienie relacji interpersonalnych: Szkolenie pozwala uczestnikom na lepsze
zrozumienie mechanizmoéw wywierania wptywu oraz technik obrony przed
manipulacja. Dzieki temu pracownicy bedg w stanie budowa¢ bardziej autentyczne
ioparte na zaufaniu relacje zklientami, wspotpracownikami ipartnerami
biznesowymi. Silniejsze relacje interpersonalne sprzyjajg wspotpracy, co prowadzi
do zwiekszenia efektywnosci zespotdéw i organizaciji jako catosci.

e Rozwdj zdolnosci przywodczych iwzmacnianie autorytetu: Umiejetnos¢
wywierania wptywu oraz postugiwania sie technikami perswazyjnymi jest kluczowa
dla lideréw i menedzeréw. Szkolenie pomoze uczestnikom wzmocnié ich autorytet,
co jest niezbedne wtrudnych sytuacjach interpersonalnych. Pracownicy, ktérzy
potrafig skutecznie przekonywac iinspirowaé innych, sg w stanie lepiej zarzadzac¢
zespotami, motywowac pracownikdéw i wprowadzac¢ zmiany w organizacji. To z kolei
wptywa na rozwdj catej firmy i jej zdolnos$é do adaptacji w zmieniajgcym sie otoczeniu

biznesowym.

Szkolenie oferuje uczestnikom kluczowe umiejetnosci wzakresie efektywnej
komunikacji, budowania relacji interpersonalnych oraz rozwijania zdolnosci
przywoédczych, co przyczynia sie do lepszych wynikdw biznesowych iwzmocnienia

pozycji w organizaciji.
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Czas trwania:

Do uzgodnienia z Klientem
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