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Personal branding oraz pewność siebie prywatnie 
i zawodowo 

Program: 

Do uzgodnienia z Klientem 

Korzyści biznesowe: 

 Zwiększenie konkurencyjności na rynku: Uczestnicy szkolenia zdobędą 

umiejętności skutecznego budowania i zarządzania swoją marką osobistą. 

Dzięki temu będą w stanie wyróżnić się na tle konkurencji, co jest szczególnie istotne 

w dzisiejszym rynku pracy. Silna marka osobista może przyciągnąć uwagę 

potencjalnych klientów i pracodawców, co przekłada się na większe możliwości 

zawodowe oraz rozwój kariery. Uczestnicy nauczą się również, jak efektywnie 

komunikować swoje unikalne umiejętności i wartości, co pomoże w zdobywaniu 

nowych zleceń i klientów. 

 Zwiększenie efektywności osobistej i zawodowej: Szkolenie dostarczy wiedzy 

na temat zarządzania sobą w czasie, zmiany nawyków oraz technik zwiększania 

życiowej energii. Uczestnicy będą mogli lepiej organizować swoje zadania, 

co przekłada się na wyższą efektywność w pracy. Poprawa pewności siebie oraz 

umiejętności motywacyjnych wpłynie na ich zdolność do podejmowania decyzji 

i radzenia sobie z wyzwaniami, co sprzyja lepszemu wykonaniu zadań i osiąganiu 

celów biznesowych.  

 Budowanie zaangażowanej społeczności i relacji biznesowych: Uczestnicy 

szkolenia poznają strategie efektywnego budowania i utrzymywania relacji 

z klientami oraz współpracownikami. Umiejętność skutecznej komunikacji oraz 

budowania wizerunku profesjonalisty pozwoli im na tworzenie silnych więzi 

w środowisku zawodowym, co może prowadzić do długoterminowej współpracy oraz 

większej lojalności ze strony klientów. Budowanie społeczności wokół marki 

osobistej może również zaowocować poleceniami, co jest kluczowe w pozyskiwaniu 

nowych klientów i rozwijaniu działalności.  
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Szkolenie to nie tylko rozwija umiejętności osobiste uczestników, ale także przyczynia się 

do wzrostu efektywności, konkurencyjności i tworzenia wartościowych relacji 

w kontekście biznesowym. 

Czas trwania:  

Do uzgodnienia z Klientem 


